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FIRMA DEGERLENDIRMESI

- Urlin Hakkinda Kisa Bilgi ve Neden Segildigi
- Amac ve Hedefler

- ihracata Yénelik Hedefler

SEKTOREL DEGERLENDIRME
- UrGinin uluslararasi kabul géren ismi
- UrGiniin GTIP numarasi

- Sektorin durumu (Dinya ve Tirkiye 'de - trademap vs.)

URUNUN TANIMI / TANITIMI PAZAR ANALIiZi
- 3 Ulke Secimi, Nedeni ve Karsilastirmali Analiz

- Hedef ihrag pazari (Ulkesi) Segimi
- Hedef llke segme nedeni
- Hedef Ulke hakkinda bilgi

- Rakipler (isletmeler)
- Pazar Bilgileri

SEKTOR PROFiLi (Hedef Ulkede Rakip Ulkeler)

PAZARA GIRIS STRATEJISI

- Hedef llkede rekabet analizi

- Hedef musteri Profili ve 3 Potansiyel migteri belirlenmesi
- Potansiyel musteri belirleme nedenleri ve kaynaklari

- Hedef musteri belirleme ve segme nedeni
- Hedef musteri hakkinda bilgi

- Hedef musteri iletisim bilgileri (web sitesi, mail vs.)
- Hedef musteri igin Grlin tanitim maili (Turkge - ingilizce)

Sunum ve Materyal Performansi

Ozgiinliik ve ders Ogretim Uyesinde biraktig: etki

Toplam puan

is Plani kitabinin 2, 3, 4, 5, 6 ve 7. bdlimlerindeki analizler yapiimalidir.

Odevin sunumu sonucunda, sunumun ayrintisi, gsterilen 6zen ve dinleyicide biraktig etkiye gore final
sinavina 5, 10 veya 15 puan eklenecektir. Final sinavina puan eklenebilmesi igin yapilan galismanin
sunulmasi ve sunum dosyasi (ppt-pptx) ile rapor dosyasinin (doc-docx) belirtilecek adrese gonderilmis

olmasi gerekmektedir.



